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PROGRAMA DE APOYO A LA REACTIVACION EMPRESARIAL 2025

La Camara de Comercio del Cauca, comprometida con el tejido empresarial del departamento y dando cumplimiento a su labor misional,
continud con el programa de Apoyc a la Reactivacion Empresarial, con el fin de proporcionar recursos economicos que permitan
restablecer el normal funcionamiento y 1a reactivacion, de aquellos empresarios formalizados, cuyos establecimientos comerciales se vieron
afectados por eventos como desastres naturales o alteraciones del orden publico.

Lo
En el ano 2025, —eMorales
4 Cuyos establecimientos comerciales resultaron afectados por alteracion
se a poyo a de orden publico evento sucedido el dia 24 de febrero y desastre natural

evento ocurrido el dia 23 de septiembre de 2025.

Cuyos eStableCimientos Cuyos establecimientos sufrié dafios a causa de la explosion de una

motobomba.
comerciales resultaron — s Cotinto
afectados por alteracion EVBruD ool e 1 8 S 08 2025

de orden publico. Batla

Empresarios del municipio del Patia, evento ocurrido el dia 10 de junio
de 2025,

El apoyo de la Camara de Comercio del Cauca
fue del 70%bly 60% del valor de las replaraciones
en sus establecimientos para un tota

desembolsado en 2025 de $121.407.696. Mondomo

Evento ocurrido los dias 17 de abril y 15 de noviembre del 2025.
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PROYECTO DESTINO PACIFICO (G

Se realizo la ejecucion del proyecto

Destino Pacifico

orientado a fortalecer la competitividad
del turismo en el Pacifico colombiano.

Se acompanaron a
100 experiencias turisticas
de los departamentos de:
e Antioquia
 Valle del Cauca
* Choco

e Narifio

» Cauca
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PROYECTO DESTINO PACIFICO § G

El proyecto contribuyé a elevar los estandares de
operacion, fortalecer las capacidades de gestion de los
emprendimientos y estructurar experiencias turisticas con
propuestas de valor mas claras y competitivas. Como
resultado, se avanzo en la consolidacion de una oferta
turistica mas organizada y preparada para su insercion en
mercados nacionales e internacionales, aportando al
posicionamiento del Pacifico colombiano como un destino
turistico sostenible, con identidad territorial y con mayor
potencial para dinamizar las economias locales y generar
oportunidades para las comunidades del territorio.
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GESTION MISIONAL

En el ano 2025, la Camara de Comercio del Cauca,
continta consolidando la estrategia por programas
basada en la equidad territorial, priorizando el
fortalecimiento integral de las tres zonas: Norte, Sur,
Centro y Pacifico. El director de Registros Publicos vy
Gerente del CAE liderd los servicios de Registros
Publicos y Conciliacion, mientras que el director de
Promocion vy Desarrollo impuls® iniciativas
comerciales y productivas. Por su parte, en las
regiones Norte y Sur, adaptaron [as acciones a las
dinamicas socioeconomicas locales,
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GESTION MISIONAL S G

Los resultados reflejaron un Cauca mas cohesionado:

5.234 nuevas

empresas registradas

y la implementacion de programas y alianzas estrategicas
que impulsaron sectores clave como el cacao, el turismo y I3
agroindustria con

4,282

beneficiarios
directos.



GESTION MISIONAL

Lineas estratégicas:

e Fabricas de Productividad y Sostenibilidad.

e |ntervencion en espacios asociativos.

e Programa de Encadenamientos.

e Digitalizacion.

e Atencion y acompanamiento a emprendedores.
e TUrismo comunitario.

e Programas de Economia Popular.
e Comisiones regionales.



Registros

Publlcos

Ano 2024

ablecimiento de Comercio

@ 26141 1 2\3.309| §526.376
Afio 2025
@ 23037 | 2\3.066 | BF23.771




Registros Publicos
Matriculas, Renovaciones y Cancelaciones

META ESTABLECIDA 2024 [l 2025 [EATHNS

PERSONAS NATURALES Y JURIDICA 5224 5057 -3%
Matriculas 2
ESTABLECIMIENTO DE COMERCIO 5093 4663 8%
PERSONAS NATURALES Y JURIDICA 21554 23037 7%
Renovaciones  pcrapircIMIENTO DE COMERCIO 22766 23771 4%
ENTIDADES SIN ANIMO DE LUCRO 2927 3066 5%
X PERSONAS NATURALES Y JURIDICA 5510 3776 -31%
Cancelaciones

ESTABLECIMIENTO DE COMERCIO 5512 3934 -29%



Promocion de los

Registros
Publicos

e En alianza con las alcaldias, se ejecutaron campanas de formalizacion

mercantil en municipios priorizados, simplificando tramites y reduciendo
barreras de acceso.

¢ Incentivos a la responsabilidad empresarial, se otorgaron beneficios a
8 empresas que realizaron su renovacion de manera oportuna.




Formalizacion

Empres

e Jornada de renovacion de empresas y ESALs.

» Jornadas post-renovacion mercantil y ESALS.

 Descentralizacidn de servicios permitio llegar a los 42 municipios del Cauca. 9

» Censo empresarial en 10 municipios, logrando la recoleccion de 753 encuestas diligenciadas.

e

» Jornada de renovacion Registro Unico de Proponentes (RUP), 658 registros. e




Registros Publicos
Tamano Empresarial 2025

TAMANO DE EMPRESA RENOVACIONES 2025

MICRO EMPRESA 96.5%
PEQUENA EMPRESA  2.6%

MEDIANA EMPRESA  0,55%
GRAN EMPRESA 0,25%

TAMANO DE EMPRESA MATRICULAS 2025

MICRO EMPRESA 99.9%
PEQUENA EMPRESA  0,03%
MEDIANA EMPRESA o
GRAN EMPRESA 0
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CENTRO DE CONCILIACION

Durante la vigencia 2025, el Centro de Conciliacion fortalecié la prestacion de sus servicios y consolidé su posicionamiento
institucional mediante la promocién de los Mecanismos Alternativos de Soluciéon de Conflictos [MASC). A través de estrategias
centradas en la experiencia del usuario, la visibilidad institucional y la implementacion de jornadas con tarifas preferenciales vy
servicios gratuitos, se logro ampliar el acceso a la justicia. Como resultado, se impactaron los municipios de Popayan, Timbio vy
Piendamo, alcanzando un incremento del 106% en la cobertura frente al ano anterior, ademas de participar en la jornada nacional:
Conciliatéon en articulacion con el Ministerio de Justicia y del Derecho.

Estos resultados estuvieron respaldados por acciones estrategicas orientadas al fortalecimiento institucional, entre ellas la actualizacion
de la identidad visual, la implementacion de estrategias de comunicacion y difusion, 1a ejecucion de jornadas especiales y el impulso
del servicio de insolvencia para facilitar el acceso de los usuarios. En conjunto, estas iniciativas permitieron cerrar la vigencia 2025 con
resultados positivos, reflejados en el aumento de la cobertura, el fortalecimiento del posicionamiento institucional y la mejora en el
acceso a los servicios de justicia.
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PROMOCION Y DESARROLLO (R

Mediante un enfoque integral, el equipo de Promociéon y Desarrollo de la Camara de
Comercio del Cauca puso en marcha un plan estratégico disenado para priorizar las
particularidades de cada territorio y asi potenciar la competitividad, Ia innovacion vy el
progreso economico en las cuatro regiones que integran el departamento




PROMOCION Y DESARROLLO

Mediante un enfoque integral, el equipo de Promocién y Desarrollo de la
Camara de Comercio del Cauca puso en marcha un plan estratégico
disefhado para priorizar las particularidades de cada territorio y asi
potenciar la competitividad, la innovacion y el progreso econémico en las
tres regiones que integran el departamento, logrando ademas, articular
esfuerzos entre los sectores publico, privado y comunitario, posicionando al
Cauca como un modelo nacional de desarrollo empresarial basado en la
sostenibilidad y la inclusion, gestion que se materializo a través de acciones
operativas concretas, tales como la organizacion de misiones comerciales y
ruedas de negocios de alcance nacional e internacional, el fortalecimiento de
clusteres estratégicos como café, industrias 4.0 y la continuidad de nuevas
cohortes de Centros de Reindustrializacion ZASCAS en Manufacturas, Caféy
Lacteos.

Al enfocar estos recursos especialmente en el impulso de la economia
popular, las MIPYMES vy los emprendedores locales, la entidad no solo elevo
los indices de productividad, sino que también generd nuevas oportunidades
de crecimiento. Obteniendo como resultado de este esfuerzo realizado en el
ano 2025, o la consolidacion de un tejido empresarial caucano que refleja el
dinamismo innovador de sus empresarios permitiendo abrir mercados vy
fortalecer una solida interconexion con los mercados globales.
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En el marco de la estrategia de fortalecimiento empresarial del departamento, se implementaron programas dirigidos a empresarios y
emprendedores con el objetivo de potenciar sus competencias empresariales y brindar herramientas para la estructuracion y validacion de
sus modelos de negocio. Estas acciones permitieron a los participantes mejorar sus capacidades de planeacion, analisis y toma de decisiones,
orientadas al crecimiento, sostenibilidad y consolidacion de sus unidades productivas. Adicionalmente, algunos programas incluyeron la
entrega de incentivos destinados a fortalecer la actividad comercial de los beneficiarios, impulsando |a dinamizacion de sus negocios Yy
promoviendo la formalizacion empresarial.

Es por ello que Ia Camara de Comercio del Cauca, continua fortaleciendo el tejido empresarial con una serie de actividades y capacitaciones
en temas estratégicos como como son el Concurso Ingeniando, la Ruta El Lienzo Del Emprendedor, Merienda-E, Transforma-T, Programa
Mujer Emprendedora 1.0, Programa Mujer Emprendedora 2.0, Ia Descentralizacion de Municipios, el Club de Mentorias, una serie de
Asesorias Personalizadas y Programa de Innovacion, Crecer capacitaciones en temas de finanzas, servicio al cliente, ventas y marketing digital,
logrando un impacto positivo en |a totalidad de servicios ofrecidos.

Ademas, se continué aunando esfuerzos técnicos, administrativos y financieros con el fin de poner en marcha el Centro de
Reindustrializacién Zasca Lacteo que permite incrementar la productividad y competitividad de MiPymes y/o unidades productivas,
formales e informales del territorio, para fortalecer procesos de desarrollo productivo sostenible, desarrollo del ser y desarrollo comunitario
a través de actividades de asistencia técnica. En conjunto, estas iniciativas contribuyeron al fortalecimiento del empresariado del
departamento vy al desarrollo econdmico local






COMPETITIVIDAD (B

Durante la vigencia se ejecutaron misiones empresariales,

participacion en ferias especializadas y eventos de alto
° Impacto, que permitieron posicionar la oferta productiva del
> departamento y facilitar el acceso de empresarios a
espacios de aprendizaje, relacionamiento y apertura de
mercados, destacandose la participacion en la Feria
Chocoshow, Cacao Fest y la Mision Exploratoria Ruta del
Queso Antioquia, iniciativas que integraron procesos previos
de alistamiento, fortalecimiento empresarial y
acompanamiento técnico para potenciar la competitividad
de los sectores cacaotero y lacteo.



COMPETITIVIDAD

De manera complementaria, se impulsaron estrategias sectoriales y de cluster orientadas al
posicionamiento y fortalecimiento del Clister de café y de Industrias 4.0, mediante |a participacion en
eventos nacionales e internacionales, escenarios de dialogo, de transferencia de conocimiento vy
networking, orientados a mejorar la competitividad y el posicionamiento empresarial de estos sectores.
Asimismo, a traves de la unidad de proyectos, se promovio el acceso a fuentes de financiacion y el
fortalecimiento de capacidades para la formulacion y gestion de iniciativas empresariales, acompanando
empresarios en distintas etapas del ciclo de proyectos y gestionando la ejecucion de iniciativas con
impacto social y productivo en el territorio.

<<‘ CAUCA







| CULTURA Y TURISMO << EKUE:’A
\

Desde el Area de Turismo, se lideré una estrategia
integral compuesta por mas de 30 actividades
estratégicas disefadas para consolidar al Cauca como
un destino de talla internacional, priorizando la &8
reactivacion econdmica y la formalizacion de ..
emprendimientos de naturaleza, cultura y comunidad. |
Esta gestion no solo dinamizo |a oferta en municipios con
alto potencial, sino que, en un esfuerzo conjunto con la
Gobernacion del Cauca, permitio 1a estructuracion de un
proyecto de promocion turistica que ampliara I3
visibilidad del departamento en mercados globales
durante la vigencia 2026,

A travées de programas de fortalecimiento, de
formalizacion de empresarios, de la realizacion de
eventos promocionales y alianzas estratégicas se busco
beneficiar al sector turismo no solo en la mejora en la
calidad del servicio sino en la importancia de hacer que
los participantes, establezcan redes comerciales, que
permiten generar un mayor beneficio a empresarios,
potencializando la infraestructura hotelera, gastronémica
y deportiva.
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El posicionamiento territorial bajo la marca "Antéjate del
Cauca” alcanzo un impacto significativo, destacandose el
apoyo brindado a Ia Primera Cumbre de Turismo Indigena
de Ameérica Latina y el Caribe [CTILAC 2025), que reafirmd
al departamento como referente regional en turismo
indigena y comunitario. Asimismo, |a diversificacion de la

-";f'(=r[a cultural se manifestd en |la rueda de negocios
Cauca Sonoro, que conecto a . ) agrupaciones musicailes

locales impactando a 10 seleccionadas vy facilitd acuerdos
comerciales con d’x_‘ef_‘r‘ltcs musicales, festivales,
programadore: v plataformas culturales, asi como

acciones de promocion turistica y cultural con plataformas
internacionales, y en el Congreso Gastronomico de
Popayan, donde empresarios y artesanos del
departamento registraron ventas que superaron los
$100.000.000.




CULTURA Y TURISMO $ G
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Finalmente, |a riqueza natural y artesanal fue protagonista
en la tercera edicion del festival Aves del Cauca evento
liderado por la Camara de Comercio del Cauca en alianza
con la Asociacion Caucana de Observadores de aves
ACOAVES y en Expoartesanias, escenario donde la
delegacion caucana permitio posicionar la oferta cultural,
gastronomica vy turistica del departamento, logrando
ventas conjuntas superiores a los $93.000.000
demostrando la alta competitividad y el valor comercial
de la identidad cultural del departamento.
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COMERCIO

Se impulsé el fortalecimiento integral de empresas de
diversos sectores mediante servicios empresariales
orientados a la mejora de sus modelos de negocio y al
desarrollo de capacidades estratégicas. A traves de
programas de acompanamiento, espacios de conexion
comercial y escenarios de promocion, se facilitd la
implementacion de estrategias comerciales con tacticas de
venta mas efectivas. la exploracion y ampliacion de
segmentos de mercado y la incorporacion de procesos
claves de innovacion y transformacion digital. Gracias a estas
acciones, se contribuyd para que las empresas optimizaran
su propuesta de valor, elevando su competitividad vy
consolidando su presencia y posicionamiento tanto en el
mercado regional como en el nacional.

&G




COMERCIO S i

El impacto operativo de esta estrategia se evidencio en programas como
Crecer Vendiendo y Mipymes Digitales, que fortalecieron empresas en
estrategias de venta, mientras que eventos de gran escala sirvieron como
vitrinas de posicionamiento como el Congreso GastronOmico de
Popayan que destaco la oferta local, el Popayan Fashion Week se ratificod
como el eje de la moda regional y Cauca Conecta que se establecio

como el espacio referente para el networking y el uso de Inteligencia R : = 3 e e
A - - - b - oL
Artificial. En cuanto a la proyeccidon comercial, los empresarios del - L G S

departamento tuvieron una presencia importante en ferias de renombre
como Colombiamoda y Agroexpo; de igual forma, el Cluster de Café del
Cauca que integro a 12 empresas en Cafés de Colombia Expo, mientras
que la identidad artesanal fue protagonista en Expoartesanias bajo el
concepto unificado de "Cauca Cultura y Tradicion”.
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FORMACION $ G

En el ano 2025 se realizaron capacitaciones gratuitas y con costo en temas empresariales con el fin de fortalecer las
competencias de los empresarios de la region y poder brindar herramientas que les permitan gestionar de una mejor
mManera sus empresas.

CAPACITACIONES GRATUITAS

No. Beneficiarios
FANI1530 Rl 29 uniciois
$ 313.005.893

CAPACITACIONES CON COSTO

No. Beneficiarios VIS
287 Al 321
$131.228.500
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EVENTOS

NOMBRE NO. DE MUNICIPIOS NO. DE EVENTOS
BENEFICIARIOS IMPACTADOS REALIZADOS

Crecer Vendiendo 30 1 1
Mypimes Digitales 40 2 2
Pabelldn Congreso gastrondmico 22 4 1
Popayan Fashion Week 44 2 |
Cauca Conecta 198 ] 1
XI Muestra Artesanal 12 2 1
Misiones comerciales nacionales 19 7 3
Macrorrueda 40 12 1
Misién Internacional del Cluster de Café 9 3 1
del Cauca Expo Café Chile 2025
Mision Internacional Exploratoria 10 1 1
Industrias 4.0 México 2025
Cafés de Colombia Expo 2025 12 5 1
Expoartesanias 2025 12 4 1
Apoyosva eventos liderados por el sector 60 3 4
comercio
Actividades de impulso a las exportaciones 161 8 6
Concurso Ingeniando 85 20 1

&
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EVENTOS S EE

NOMBRE NO. DE MUNICIPIOS NO, DE EVENTOS
BENEFICIARIOS IMPACTADOS REALIZADOS

Rutas Lienzo del emprendedor 123 12
Merienda-E 400 12 4
Tranforma -T 191 23 20
Programa mujer emprendedora 1.0 54 6 1
Programa mujer emprendedora 2.0 31 4 1
Descentralizacion de municipios 221 18 n
Club de mentoria 8 2 N.A
Asesorias personalizadas 305 14
Programa de innovacion 26 3 1
Unidad de Proyectos 76 14
Cluster de café 46 10 4
Estrategia Comercial de Cacao 10 10
Cacaofest 25 1 1
Estrategia de fortalecimiento del sector . F 1
lacteo
Estrategia de fortalecimiento del sector 17 1 1
de industrias 4.0
Campana Ojos en Todas Partes 5 1 -




EVENTOS

NOMBRE NO. DE MUNICIPIOS NO. DE EVENTOS
BENEFICIARIOS IMPACTADOS REALIZADOS

Global Big Day y Turismo 25 1 -
Fam Trip “Descubriendo el Pacifico 3 1 .
Caucano”
Pabellon Congreso Gastronomico de 15 4
Popayan
Rueda de negocios musical "Cauca Sonoro

> 10 3 -
2025
Festival de Aves del Cauca 37 4
Mision Exploratoria y Comercial binacional 4 2 1
de turismo Narino, Colombia y Ecuador
Foro académico y empresarial encuentro
de Camaras y reconocimiento a 161 6 2
comerciantes
Rutas basicas 398 15 23
Ferias empresariales 134 1 8
Ferias de servicios 150 1 2
Carrera de la Luces 740 22 1
Quilichao Suena 7 2 1
Start Up Fest 222 3 1
Estrategia de promocion para el
fortalecimiento de la vocacion del 19 1 1

territorio en gastronomia.
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EVENTOS

NO. DE MUNICIPIOS NO. DE EVENTOS
AR BENEFICIARIOS |  IMPACTADOS REALIZADOS

Evento cultural regional para promocionar 6 3 .
y apoyar el turismo comunitario
Travesia de Ciclomontafismo 21 5 1
Carrera Atlética 5k -10K El Bordo 20 5 1
TOTAL ACTIVIDADES TOTAL MUNICIPIOS
REALIZADAS | BENEFICIARIOS | IMPACTADOS

S48

<2007 ¥ 8

TOTAL

Cammo de
(‘ Comentic det
( CAUCA

EVENTOS

=R

=42






SECCIONAL NORTE

En el norte del Cauca, se fortalecid la promocion empresarial mediante |a
participacion en ferias comerciales locales y departamentales, complementada
con espacios de networking, formacion sectorial y misiones exploratorias a nivel
nacional.

En turismo, se dinamizo la cadena de valor local a traves de la promocion de
eventos culturales y deportivos de alto impacto, junto con procesos de
formacion especializada y fa participacion en 13 vitrina ANATO.

Desde el componente de fortalecimiento empresarial, se Impulsd |a
sostenibilidad y crecimiento de micro y pequenas empresas mediante formacion
[gratuita y con costo) en areas administrativas, gerenciales, contables, financieras
y de presencia digital. Asimismo, se promovio la validacion de ideas de negocio
a través de procesos formativos y el evento Start Up Fest.

Para fortalecer la competitividad empresarial y asociativa del Cauca, se
implementoé el programa Fabricas de Productividad y Sostenibilidad [ciclo 6] y se
apoyo a asociaciones agroproductoras del sector pina mediante el suministro de
materia prima mejorada.
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SECCIONAL SUR
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Desde la Seccional Sur, se ejecutaron programas orientados al
fortalecimiento de la economia popular, comunitaria y del turismo regional.
Iniciativas que se consolidaron como ejes de formacion, abordando temas
claves, con altos niveles de partidpacion y satisfaccon entre
emprendedores y comerciantes

En articulacion con el tejido empresarial, se desarrollaron ferias
multisectoriales, asi como misiones comerciales, complementadas con
espacios de relacionamiento, Estas acciones promovieron el intercambio
de experiencias y el fortalecimiento de redes entre actores econoOmicos
del territorio

En el ambito académico, se llevaron a cabo seminarios especializados. En
turismo se implementaron rutas de fortalecimiento en buenas practicas, se
participo en el proyecto Destino Pacifico, brindando a los beneficiarios
asistencia técnica, desarrollo de protocolos de operacion, construccion de
narrativas culturales y acceso a experiencias turisticas y espacios de
relacionamiento. Asimismao, se avanzo en el proceso de denominacion de
origen del Kumis Patiano mediante estudios técnicos, pruebas de
laboratorio y gestiones ante la Superintendencia de Industria y Comercio,
consolidando un paso estratéqico hacia la valonzacion de productos
tradicionales del territorio

Finalmente, se promovieron eventos de alto impacto deportivos, culturales
v diversos festivales gastronomicos, fortaleciendo Ia identidad cultural, 13
cohesion social y la promocion turistica del sur del Cauca. En conjunto,
estas acciones reflejan un esfuerzo integral por mejorar la competitividad,
sostenibilidad y visibilidad de 13 economia local y el turismo regional.



ALIADO

PLUS

Durante el ano 2025, en el marco del programa Aliado Plus se
desarrollaron 11 actividades exclusivas orientadas al
fortalecimiento empresarial y la generacion de espacios de
networking que promovieron el relacionamiento efectivo, la
creacion de alianzas y nuevas oportunidades de negocio entre
los afiliados. Estos espacios diferenciados aportaron valor a los
empresarios, incentivando su participacion activa en los
diferentes servicios empresariales ofertados por la Camara. La
vigencia 2025 cerré con 1010 afiliados activos, generando
ingresos por $108.926.100

Santander
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La participacion de los empresarios en Misiones comerciales y de conocimiento tanto
nacionales como internacionales, dinamizaron el comercio, fortaleciendo la
competitividad de los empresarios caucanos, permitieron promover la actividad
empresarial, fortalecer {a sofisticacion de productos y servicios de empresas formales de

a region




Durante el ano 2025, la Camara de Comercio del Cauca impulso
la internacionalizacion de sus sectores estratégicos a través de
misiones internacionales que sumaron una inversion total de
$64.473.906. En el sector cafetero, la participacion de nueve
empresas en Expo Café Chile 2025 [con una inversién de
$3.609.106) resulté mas de 60 contactos comerciales de alto
nivel y ventas estimadas por valor de US$123.000,
consolidando el potencial del cafe especial caucanc en el
mercado global. Por otro lado, el Cluster Cauca 4.0 expandio
sus horizontes hacia Ciudad de México mediante una mision
exploratoria de $23.000.000, donde diez empresas
representativas agotaron una agenda que incluyo el respaldo
de la Embajada de Colombia y reuniones estrategicas con doce
compradores potenciales para la exportacion de servicios
tecnologicos,



MISIONES INTERNACIONALES S e

Finalmente, el sector turistico fortalecio su competitividad
transfronteriza mediante una mision exploratoria y
comercial binacional entre Narifo [Colombla] y Ecuador.
Con una inversion de $37.864.800, esta iniciativa permitio :
l0os operadores locales estrechar '-.v"n_ulc;: con mercados
internacionales vy <:p“md~'f-t-. extranjeros, identificando
MCNOS d(:.‘ [‘t':‘ H(I\\I 1“[‘ {OS que (\( \I( l onNan d f'j‘f_?[:'é'.'1{‘1!'{'1{;‘.""\('_)
cCOmMoO un C:ﬁEIHWFsEﬂ'{hZTA%? Yy conectado. En conjunto, estas
misiones noO solo generaron expectativas de negocio
inmediatas, sin0 que establecieron las bases tecnicas y
relacionales para la insercion sostenible de la oferta caucana

en el comercio exterior
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Mediante una inversion estratéqgica de $326.179.929 se ejecutd
un robusto calendario de misiones comerciales nacionales que
permitic a empresarios de diversos sectores del Cauca,
acceder a los escenarios feriales mas influyentes del pais. La
participacion en eventos de alto nivel como la vitrina turistica
de ANATO 2025, Agroexpo, Colombiamoda, Cafés de
Colombia Expo, Expoartesanias y la Macrorrueda "Colombia
El Pais de la Belleza", facilitd que los asistentes identificaran
tendencias de vanguardia y nuevas tecnologias, estableciendo
contactos claves con distribuidores y proveedores. Como
resultado directo, se logrd un posicionamiento superior del
cafe de alta calidad en mercados globales, se visibilizo la
riqueza del sector artesanal y se abrieron canales comerciales
en las principales ciudades de Colombia.




MISIONES NACIONALES (T

Este despliegue incluyo agendas especializadas como fueron Ia Ruta del Queso en Antioquia, donde el
sector lacteo pudo adoptar buenas practicas de innovacion para el desarrollo de derivados con mayor
valor agregado, el Congreso de Aviturismo de Caldas y el Festival Chia Gastronémico. Asimismo, el
enfoque humano fue fundamental gracias a mentorias basadas en principios de Diversidad, Equidad e
Inclusion [DEl}, asegurando un acompanamiento con conciencia y sostenibilidad empresarial
Finalmente, la promocion territorial alcanzo un alto impacto con el Fam Trip en la Costa Pacifica
(Guapi/Gorgona), donde operadores nacionales e internacionales descubrieron la oferta turistica local,
generando oportunidades reales de comercializacion para las experiencias unicas de esta region
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ESTUDIOS SOCIO ECONOMICOS G EE

ENCUESTA DE RITMO EMPRESARIAL ERE 2025: Con el fin de realizar la medicion del pulso econdmico de las empresas y sus perspectivas de
crecimiento, evaluando en su boletin del primer semestre la percepcion de los afiliados sobre el cierre de 2024 y sus expectativas para el 2025.

«INVERSION NETA 2024; £l analisis de la inversion neta de las empresas en el departamento del Cauca durante la vigencia 2024 se fundamento
en el sequimiento de las constituciones, reformas vy liquidaciones registradas, con el firme propodsito de identificar la dinamica empresarial y su
comportamiento segun sectores economicos, naturaleza juridica y ubicacion geografica.

*SECOP Il - El estudio de los procesos de contratacion publica registrados en el sistema SECOP para las entidades del departamento del Cauca
se orientd a comprender |3 ejecucion de los recursos publicos, identificar la participacion de las empresas regionales en el mercado estatal y
detectar sectores con oportunidades de fortalecimiento.

*MOVILIDAD EMPRESARIAL: Analizar la movilidad empresarial en el departamento del Cauca durante el periodo 2019-2024.

«CAUCA EMPRESA 2024: £l estudio "Cauca Empresa 2024" se disend con el objetivo de identificar y visibilizar las empresas que generan
desarrollo en el departamento, reconociendo su aporte economico, laboral y territorial mediante una metodologia técnica que clasifica a 300
organizaciones en doce sectores economicos.

*BOLETIN IMAE CAUCA 2025: La actualizacion del Indicador Mensual de Actividad Econémica [IMAE) para el departamento del Cauca se
consolida como una herramienta fundamental para monitorear el estado de la economia regional y facilitar la toma de decisiones en las
instituciones que propenden por el desarrollo empresarial.

*BOLETIN MERCADO LABORAL DE POPAYAN 2025: El Boletin del Mercado Laboral de Popayan 2025 se consolidé como el instrumento para
proveer informacion estadistica clave, sirviendo de insumo en la toma de decisiones institucionales frente a los desafios de empleabilidad en la
ciudad.
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PROYECTOS MACRO - ALIANZAS ESTRATEGICAS «‘ %Am"ﬁ'ﬁ

CONVENIO DE ASOCIACION SUSCRITO ENTRA GOBERNACION DEL CAUCA Y CAMARA DE COMERCIO DEL CAUCA: para la ejecucion de las
misiones comerciales: Macrorrueda Colombia el Pais de la Belleza, Mision Comercial Internacional Expocafé Chile, Popayan Fashion Week, Cafés
de Colombia Expo, Choco Show, Mision Exploratoria Meéxico Industrias 4.0 y Expoartesanias 2025.

CONVENIO DE COOPERACION CELEBRADO ENTRE LA FIDUCIARIA COLOMBIANA DE COMERCIO EXTERIOR S.A. - FIDUCOLDEX, VOCERA DEL
FIDEICOMISO PROCOLOMBIA Y LA CAMARA DE COMERCIO DEL CAUCA: Trabajo articulado con mas de 100 empresas en plan de trabajo
exportador, orientando actividades conjuntas al fortalecimiento de las empresas a través de Programas de Formacion y generar oportunidades
comerciales para empresas con gran potencial exportador.

CONVENIO DE COOPERACION CON FIDUCOLDEX INNPULSA COLOMBIA
Este convenio permitid la puesta en marcha de 3 Centros de Reindustrializacion ZASCA en el Cauca, enfocados en sectores como: de
manufactura, agroindustria con café y Lacteo

CONVENIO DE COOPERACION CELEBRADO ENTRE LA CAMARA DE COMERCIO DEL CAUCA Y EL CONSORCIO ZASCA LACTEOS DEPARTAMENTO
DEL CAUCA:Aunar esfuerzos técnicos, administrativos y financieros para poner en marcha el Centro de Reindustrializacion Zasca Lacteo en el
departamento, con el fin de incrementar la productividad y competitividad de MiPymes y unidades productivas, tanto formales como
informales, fortaleciendo procesos de desarrollo productivo sostenible, desarrollo del ser y desarrolio comunitario mediante actividades de
asistencia tecnica especializada.

CONVENIO DE COOPERACION CELEBRADO ENTRE LA CAMARA DE COMERCIO DEL CAUCA Y LA CORPORACION PARQUE TECNOLOGICO DE
INNOVACION DEL CAFE Y SU CAFICULTURA - TECNICAFE para fortalecer procesos de desarrollo productivo sostenible, desarrollo del ser y
desarrollo comunitario a traves de actividades de asistencia técnica, que permita incrementar la productividad y competitividad de MiPymes y/o
unidades productivas, formales e informales del territorio



PROYECTOS MACRO - ALIANZAS ESTRATEGICAS

CONVENIO DE COOPERACION CELEBRADO ENTRE LA CAMARA DE COMERCIO DEL CAUCA Y EL
CONSORCIO ZASCA MANUFACTURA para fortalecer procesos de desarrollo productivo sostenible,
desarrolio del ser y desarrollo comunitario a traves de actividades de asistencia técnica, que permita
incrementar la productividad y competitividad de MiPymes y/o unidades productivas , formales e
informales del territorio.

CONVENIO DE ASOCIACION de Fortalecimiento integral de la promocién Turistica para dinamizar la
afluencia de Visitantes y contribuir a |la reactivacion de la Economia del sector turistico en el departamento
del Cauca

CONVENIO DE COOPERACION PROYECTO PACIFICO: para desarrollar actividades y experiencias basadas
en el patrimonio natural y cultural del Pacifico Colombiano para el fortalecimiento del turismo en los
Departamentos del Choco, Antioquia, Valle del Cauca, Cauca y Narifo.

CONVENIO BANCO AGRARIO: En el ano 2025 la entidad suscribid un convenio con el Banco Agrario, con el
objetivo de impulsar y facilitar el acceso al credito, asi como el procurar su viabilidad y sostenibilidad, en
favor de los Microempresarios, que sean técnica, financiera y ambientalmente viables; fomentando asi el
desarrollo de su actividad en la jurisdiccion de la Camara de Comercio.Desde la suscripcion del convenio
hasta el 31 de dieciembre se han realizado 75 créditos por un valor total de $1.002.710.000.

CONVENIO DE FORTALECIMIENTO INTEGRAL DE ACCIONES PARA LA ASISTENCIA TECNICA Y LA
PROMOCION DEL SECTOR TURISTICO EN EL DEPARTAMENTO DEL CAUCA con la Gobernacion del Cauca
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RESULTADOS PLAN ESTRATEGICO 2025-2028

Dinamizacién Comercial y Fortalecimiento de Mercados Durante el aio 2025, se impulso el fortalecimiento y 1a dinamizacion comercial de los
empresarios formales de diversos sectores econdmicos del departamento, facilitando para ello su participacion en escenarios estratégicos de
promocion empresarial como ferias especializadas, misiones comerciales de caracter nacional e internacional y ruedas de negocios. La
integracion en estos espacios permitio a los empresarios ampliar su red de contactos, identificar nuevas oportunidades de mercado y generar
alianzas comerciales efectivas. Complementariamente, se ejecutaron programas especializados de fortalecimiento como "Crecer Vendiendo" y
"Mipymes Digitales”, los cuales estuvieron orientados a mejorar los modelos de negocio, las capacidades comerciales y |13 apropiacion de
herramientas digitales, contribuyendo de esta manera al incremento de la competitividad y |13 sostenibilidad de las empresas departamentales.

Cumplimiento Estratégico e Internacionalizacién Las metas establecidas en el Plan Estratégico se cumplieron de manera satisfactoria durante
la vigencia, destacandose que se logré ampliar el nimero de empresarios beneficiados y especializar la oferta de servicios empresariales
disponibles. Entre los avances principales se encuentra el fortalecimiento de programas enfocados en la internacionalizacion y el impulso de las
exportaciones, sumado a |a generacion de espacios de gestion comercial de alto impacto para los participantes. Estas acciones conjuntas
contribuyeron a consolidar el posicionamiento de la Entidad como un actor clave en la promocion del desarrollo empresarial y la competitividad
dentro de la region.

Sostenibilidad del Programa Aliados Plus y Fidelizacién Con el fin de garantizar la sostenibilidad del programa Aliado Plus, se realizaron
diversas gestiones que incluyeron brigadas de renovacion mercantil y afiliacion, actividades de fortalecimiento empresarial exclusivas para
afiliados, atencion preferencial y un seguimiento constante al nivel de satisfaccion de los usuarios. Al cierre de la vigencia 2025, se conto con un
total de 1010 afiliados activos, contatando en Popayan con 589, Santander de Quilichao 312 y el Bordo 109, alcanzando desde el programa de
Aliados un nivel de satisfaccion promedio del 95% como resultado de la especializacion de los servicios dirigidos a este grupo. De forma
complementaria, se adelantaron acciones de incremento vy fidelizacion de Aliados para fortalecer la participacion empresarial y garantizar |a
gobernabilidad institucional.



RESULTADOS PLAN ESTRATEGICO 2025-2028

Emprendimiento, Rutas de Formacién e Impacto Social En el marco de la estrategia de fortalecimiento departamental, se implementaron
programas especificos para empresarios y emprendedores tales como las Rutas "Lienzo del Emprendedor”, "Transforma-T", "Programa Mujer
Emprendedora 1.0" y la "Ruta Creacion de Empresa”, buscando potenciar competencias y brindar herramientas para la estructuracion vy
validacion de modelos de negocio. Estas iniciativas permitieron mejorar las capacidades de planeacion, analisis y toma de decisiones para el
crecimiento de las unidades productivas. Adicionalmente, algunos programas incluyeron la entrega de incentivos para fortalecer la actividad
comercial y promover la formalizacion; en conjunto, estas acciones beneficiaron a 297 personas y lograron la formalizacion del 14% de los
empresarios informales participantes, impactando el tejido empresarial local,

Gestion de Proyectos y Rentabilidad Institucional Finalmente, respecto al objetivo de ejecutar un proyecto que genere rentabilidad (bajo la
modalidad de proponentes — RUP), la gestidn se encuentra en fase de estructuracion. Para ello, se fortalecio la estrategia de busqueda
contextual y selectiva de procesos contractuales alineados con Ias funciones, |1a naturaleza juridica y las capacidades institucionales de la Camara.
Como resultado de este enfoque, se avanzo en la identificacion de procesos en la plataforma SECOP I, detectando convocatorias de alta y muy
alta pertinencia institucional publicadas por diferentes entidades. Estos procesos se relacionan directamente con los servicios de consultoria,
capacitacion, formacion empresarial, fortalecimiento organizacional, gestion de proyectos y organizacion de eventos que ofrece la Camara de
Comercio del Cauca.
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